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Después de cinco anos al frente de
ATA Aragén, Mayte Mazuelas, reno-
vard el préximo miércoles su cargo
en la asociacién de auténomos por
el mismo periodo tiempo y presen-
tard a su nueva junta directiva. Al
acto asistird Lorenzo Amor, presi-
dente de la Federacién Nacional de
Asociaciones de Trabajadores
Auténomos, y Francisco de Palacio,
vicepresidente de ATA en Espaina.
En ese mismo acto, que se celebrard
en el edificio Pignatelli (sede del Go-
bierno de Aragén), se presentari el
informe y se aprobard la gestién de -
la presidenta.

Naiara Beato, nueva directora de
seleccion de Adecco en Aragén

Libelium lanza nuevos sensores

La empresa
aragonesa Li-
belium acaba
de lanzar la
nueva gene- torno de las
racidén de ciudades in-
sensores Waspmore, la platafor- teligentes (Smart Cities). La em-
ma sensorial de cédigo abierto presa, ubicada en el CEEI, cuen-
(open source) contanto con el feed- ta con 30 trabajadores, exporta
back de mds de 2.000 desarrolla- a mds de 50 paises y es lider tec-
dores de todo el mundo y tras -noldgico de su sector. Este afio
mds de 20.000 unidades vendi- abrird sede en EEUU y prevé
das en 75 paises. La plataforma multiplicar por diez su factura-
cuenta ya con mds de 60 senso- cién en cinco afios.

res integra- |
dos y listos
para ser usa-
dos en el en-

al sector de los
recursos huma-
nos. En el 2009,
se incorporé a
Adecco ocupan-
do el cargo de
directora de de-

Naiara Beato ha si-
do nombrada Direc-
tora de Seleccién de
Adecco para las zo-
nas de Aragén y Na-
varra y La Rioja.
Beato es Licenciada
en Publicidad y Re- legacién en |
laciones Piublicas Pamplona. Des-
por la Universidad de Navarra de el 2011 era directora co-
y cuenta con mds de cinco mercial de Adecco para

| afios de experiencia vinculada Aragoén, Navarra y La Rioja.

TS

Aragén se

apunta al
e-commerce

La comunidad ya cuenta con 700 tiendas virtuales, mds del
doble que hace solo cinco anos. Las facilidades para abrir
un negocio en la red y una inversién que no requiere
grandes desembolsos impulsan este tipo de empresas

RUBEN LOPEZ
riopez@aragon.elperiodico.com
ZARAGOZA

os emprendedores aragoneses
se han lanzado de cabeza a la
red de redes. Cada dia son mads
los ciudadanos que ven en in-
ternet el ecosistema idéneo para im-
pulsar sus ideas de negocio y adentrar-
se en el mundo de la empresa. Aunque
reconoce que puede haber bastantes
mas, el Observatorio Aragonés de la So-

ciedad de la Informacién (OASI) tiene

controladas en la co-
munidad unas 700
tiendas virtuales,
mientras que hace [[5,"
cinco anos apenas |
habia unas 300. Un |2%0-

crecimiento me- | _

tedrico acorde con 1.503,1
el del negocio on li- |17~ 1282
ne: en el tercer tri- 1000

| LA FACTURACION DEL
COMERCIO ELECTRONICO

cutan a través de internet. Los buscado-
res de hoteles y de viajes siguen gene-

rando el mayor nimero de operacio- -

nes, aunque Perich subraya que el sec-
tor de la ropa y los complementos es el
que mas estd creciendo. «Se estdn
abriendo todo tipo de negocios; ahora
incluso hay empresas que se dedican a
vender grandes electrodomésticos», in-
dica Perich, que apunta que los fabri-
cantes estdn viendo que es una buena

forma de reducir estoc.
Aunque el desconocimiento de este
mercado disuade a

dar el salto a la red,
la rapidez y unas ne-

2.705,1

sion no demasiado
elevadas explican en
parte el hoom de las
tiendas virtuales.
«Crear un comercio

mestre del afio pasa-
do, el comercio elec-
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CIFRAS EN MILLONES DE EUROS

9 MW on line puede costar

muy poco dinero,

tronico facturé en’
Espana 2.705 millones de euros, lo que
supone un 30% mds que en el mismo
periodo del 2010, con un total de 36,8
millones de operaciones.

«Mientras las ventas del comercio
tradicional siguen bajando y los cierres
estdn a la orden del dia, aqui sucede
justo lo contrario», destaca la coordina-
dora del OASI, Maria Jestis Perich, que
apunta que el 14% de las ventas que
realizan las empresas aragonesas se eje-

Pero nosotros reco-
mendamos apostar por herramientas
que generen seguridad en los consumi-
dores y por lo menos invertir unos
3.000 euros», senala Perich. Algo que
puede evitar el cierre anticipado del ne-
gocio. «No observamos una gran morta-
lidad, porque la gente si ve que no fun-
ciona se adapta y cambia de sector», co-
menta Perich, que indica que los paga-
nos del auge de la venta por internet
son los intermediarios comerciales. =

muchas empresas a

cesidades de inver-

SERVICIO ESPECIAL

»»> | os aragoneses Carlos Larraz (izda) y Antonio Escartin son los creadores de Funidelia.

«En un ano y medio hemos
distribuido 15.000 articulos»

La tienda de disfraces ‘on line’ recibio en enero 700.000

" Funidelia abri6 sus puertas hace 17 me-

ses, pero ya ha vendido a través de la red
mds de 15.000 disfraces y complemen-
tos. Sus fundadores, los aragoneses Car-
los Larraz y Antonio Escartin, tienen la
sensacién de que todo ha transcurrido a
cdmara rapida en este dltimo afio y me-
dio. Empezaron en un garaje de Huesca
de 20 metros cuadrados con una cone-
xion a internet, al poco tiempo se trasla-
daron a Walqa y ahora acaban de alqui-
lar una nave de 500 metros cuadrados
en Plaza. «El almacén ya se nos quedaba
pequeno y, ademds, enviar los articulos
desde Zaragoza es mds rdpido y barato»,
explica Larraz, que tiene 29 afios.

La web recibié solo en enero cerca de
700.000 visitas (seis veces mds que en el
mismo periodo del 2012) y en esta cam-
pafia de carnavales (durante los dos pri-
meros meses del ano) han distribuido

- visitas y este afio prevé facturar mas de un millén de euros

5.000 pedidos, multiplicando por cuatro
las cifras del pasado ejercicio. Un creci-
miento meteérico que ha hecho que su
catdlogo pase de las 5.000 a las 14.000 re-
ferencias en un poco mds de un afio y
que su previsién de facturacién para el
2013 supere el millén de euros.

«Todo surgié porque teniamos un ami-
go que solia comprar disfraces por inter-
net a una empresa de EEUU y los gastos
de envio representaban el 60% del total»,
comenta el joven oscense. Ahora son ellos
los que quieren vender fuera, aunque se
van a centrar en Francia y Alemania. «Cal-
culamos que enviar a esos paises solo en-
carecerd el pedido unos cuatro euros»,
apunta. Eso si, para seguir creciendo
aumentaran la plantilla: ahora trabajan
seis personas y prevén acabar el afio «con
13 o 14 empleados». Larraz es licenciado
en Empresariales y Escartin es teleco. =



